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CAT Growth AG

Private Markets Investitionen der CAT Growth AG in etablierte KMUs reduzieren
die Volatilitat des Depots und die Korrelation zu traditionellen Anlageklassen.

CAT Growth AG ist eine Investment Bou-
tique fur Privatmarktanlagen in kleinere
und mittlere Unternehmen. Die Einzigar-
tigkeit liegt im klaren Fokus der Invest-
ments, der neuartigen Verbriefung sowie
dem aktiven Advisory Board. Der Fokus
liegt auf Wachstumsfinanzierung erfolg-
reicher Unternehmen, die Finanzierung
fur die Firmennachfolge sowie fur Infra-
struktur- und Immobilien-Projekte.

Die Investments werden tber Struktu-
rierte Produkte verbrieft und sind als
AMCs, Tracker Zertifikate oder Credit
Linked Notes «bankable» und zuganglich
fir Qualifizierte Investoren. Das Advi-
sory Board der CAT Growth umfasst
16 Spezialisten aus Finanzfachleuten,
M+A, Beratern und langjahrig erfahre-
nen Unternehmern und CEOs, welche
auch international in verschiedensten
mittleren und grosseren Firmen tétig
waren oder diese selbst aufbauten. Die
starke Vernetzung in der KMU-Branche
garantiert den Anfrage-Flow, das Know-
How im Due Diligence Prozess sowie die
aktive Begleitung uber den Investitions-
zeitraum hinaus sind entscheidend.

Bei den Beteiligungen an Wachstums-
Unternehmen wird die Exit-Strategie im
Vorfeld klar definiert. Neben gezielten
Direktinvestitionen konzentriert sich die
CAT Growth auf die Lancierung von diver-
sifizierten Themen-Investments. Diese
werden als AMCs mit begrenzter Laufzeit
und jahrlichem Coupon emittiert und
investieren sowohl Private Equity und Pri-
vate Debt in mehrere Unternehmen eines
ausgewdhlten Themas. So wurden in den
letzten Jahren bereits drei Themen-In-
vestments erfolgreich lanciert: «Digitali-
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sierung/E-Mobility, Industrie 4.0 und
E-Commerce». Das nichste Thema ist im
Bereich «Cleantech» in Vorbereitung.

Private Debt KMU Plattform

Neben den Beteiligungen sieht die CAT
Growth eine starke Nachfrage nach der
aufstrebenden Anlageklasse Private
Debt. Die Kredite werden grosstenteils
besichert und als direkte Kredite oder
als diversifiziertes Portfolio mit Schweizer
ISIN ausgeben.

(Neben gezielten
Direktinvestitionen
konzentriert sich die CAT
Growth auf die Lancie-
rung von diversifizierten
Themen-Investments.»

Private Debt Real Estate

Durch die aktive Zusammenarbeit mit
den KMUs hat die CAT Growth direkten
Zugang zu Immobilen im Commercial
Bereich.

CAT Financial Products AG

CAT Financial Products AG (CATFP) ist
ein unabhdngiger Schweizer Anbieter
von Anlagelésungen und Technologien
im Markt fur SP. Das 20-kopfige Team
betreut Uiber die Standorte Ziirich, Bern
und Lugano institutionelle Kunden, pro-
fessionelle Vermogensverwalter und Ban-
ken in der Schweiz. Seit 2008 investiert
die CATFP kontinuierlich in innovative
Technologien und neue Geschaftsfelder.
Die vier Geschéftsbereiche umfassen
die zertifizierte Best-Execution iber 30

Emittenten, die eigens entwickelte Repor-
ting-Technologie, sowie die Bereiche
Asset-Management und Investment Solu-
tions. Asset Management Solutions umfasst
die Entwicklung, Verwaltung und Plattform
fir AMCs (AUM CHF 300 Mio.). Im Bereich
Investment Solutions werden taglich Anla-
gelosungen in Form von SP {iber die Best-Ex-
ecution Plattform emittiert - jahrlich ca.
1'500 Produkte, Tendenz steigend.

2018 wurde das Angebot um die Emis-
sionsplattform erweitert, einer Zusam-
menarbeit mit dem Zircher FINTECH
Unternehmen GENTWO AG. Diese ermog-
licht die Emission von SP iber ausser-
bilanzielle Zweckgesellschaften und
erweitert das Angebot da, wo traditionelle
Emittenten nicht hinkommen - Verbrie-
fung von non-bankable Anlageklassen,
Cryptowadhrungen und neuartigen AMCs
und Plattformen.

2020 wurde eine Zusammenarbeit mit
der ersten unabhdngigen Multi-Emitten-
ten Click-and-Trade Plattform «strukis.
com» eingegangen. Die CATFP fuhrt die
Entwicklung der Plattform weiter, ergénzt
sie mit der eigenen Reporting-Plattform
und offnet die Plattform fiir alle Marktteil-
nehmer. Die Services sind einzeln oder
kombiniert im White-Label Format erhalt-
lich und bereits bei mehreren Banken
im Einsatz.

Neben der CAT Growth AG griindete die
CATFPim Jahr 2017 eine eigene Vermogens-
verwaltungsgesellschaft, die CAT Wealth
Management AG. Die Finanz-Gruppe mit
uber 40 Mitarbeitern und Partnern wird
sich auch im Jahr 2020 weiterentwickeln
und Neuigkeiten verkinden. m



/ INTERVIEW

Herr Glocker, die «Corona-Krise» ist
noch immer allgegenwiartig. Wie lduft
das Geschiéft bei Thnen seit Mitte
Februar?

Wir hatten ein Rekordquartal, Marz war
sogar der starkste Monat. Dies lag an
den laufenden Einnahmen auf den AUM
(AMCs und Emissionsplattform) und
einem regen Handelsumsatz aufgrund der
marktbedingten - praktisch einmaligen -
Spezialsituation. So konnten wir erstmals
wieder 100% Kapitalschutz-Produkte in
Schweizer Franken abschliessen, welche
heute alle zwischen 108% -122% notieren.
Wir konnten viele Hedge-Produkte lan-
cieren (Mini-Futures und Warrants) und
hatten einige Kunden, welche auf der
Renditeoptimierungsseite die unglaubli-
chen Konditionen auf tiefen Levels fixiert
haben. Wir erwarten im April und Mai
jedoch schwache Monate, da uns aktuell
die Roll-Produkte (Auto- und Issuer-Calls
sowie positive Verfdlle) fehlen. Wichtiger
ist: Die meisten Kunden sind aktuell der
Meinung, die Méarkte sind bereits wieder
zu stark gestiegen und erwarten weitere
Kursrickschldge. Unter dieser Erwartung
fehlen neue Produktabschlisse.

Vor ein paar Wochen haben Sie mit
der Ubernahme der Multi-Issuer-
Plattform strukis.com fiir Schlagzei-
len gesorgt. Wie kam es zu diesem
Deal?

Wir waren 2010 der erste Broker, der eine
eigene Reporting-Plattform ausgerollt hat.
Aus Gespréachen mit Banken und Vermé-
gensverwaltern im letzten Jahr sahen wir
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eine hohe Nachfrage nach einer bankenun-
abhangigen MIP. Wir haben uns trotzdem
dagegen entschieden, eine eigene Technolo-
gie zu entwickeln. Die Zusammenarbeit mit
der ersten unabhédngigen MIP «strukis.comy
lag daher auf der Hand: die Verbindung aus
der ersten unabhédngigen Reporting Platt-
form mit der ersten unabhéngigen MIP.

(Die meisten Kunden
sind aktuell der Meinung,
die Markte sind bereits
wieder zu stark gestiegen
und erwarten weitere
Kursruckschlége. Unter
dieser Erwartung fehlen
neue Produktabschlisse.»

Wie waren die ersten Riickmel-
dungen von Kundenseite?

Da das Bediirfnis vor der Zusammenar-
beit schon existierte, war das Feedback
sehr gut. Die Kunden wollen die Plattform
so rasch wie mdglich integrieren.

Wie passt die Plattform zu Ihrem
Businesskonzept? Welchen Nut-
zen bringt einem Ihrer Kunden das
erweiterte Angebot?

Unser Businesskonzept liegt in der Ent-
wicklung von Anlageideen. Technologie
sehen wir seit jeher als notigen Zusatzser-
vice. Strukturierte Produkte und deren
Abschluss werden immer mehr zum «Com-

modity», wir unterscheiden uns einzig in
der Entwicklung von taglich aktuellen und
einzigartigen Anlageideen und der Ausar-
beitung des Anlagehintergrundes. Unser
Reporting-Tool war das erste im Markt.
Unsere aktuelle Neuauflage wird wieder
neue Standards setzen. In Kombination mit
der «Click-and-Trade» Plattform «strukis.
comy wollen wir einen neuen Marktplatz
schaffen und diesen fur alle Marktteilneh-
mer 0ffnen. Wir haben unser Geschaftsfeld
stetig ausgebaut: Vermogensverwaltung
mit CAT Wealth Management AG, Private
Equity und Debt mit CAT Growth AG, AMC
und Emissionsplattform mit GENTWO AG -
und es wird noch einiges kommen.

Mit welchen Wachstumserwartungen
mochten Sie dieses Projekt in den
nichsten 12 Monaten vorantreiben?
Wir treiben die Automatisierung voran.
Der IT-Plan furs 2020 und 2021 steht
bereits. Reporting und Trading-Plattform
werden zum Marktstandard. Die Platt-
form ist daher fiir uns ein Zusatzservice.
Der Fokus liegt auf der Entwicklung von
Anlageideen und neuartigen Produkten.
Per 1. Juni haben wir einen neuen CIO ein-
gestellt. Er wird eigene Strategien entwi-
ckeln, unsere AMC verwalten und zudem
wird er unseren Kunden aktive Beratung
auf Portfolio-Ebene offerieren.

Welche Branchentrends sehen Sie
derzeit in der Strukturierte Produkte
Industrie?

Die zwei grossen Trends setzen sich fort -
Automatisierung und kleinere Pro-

CAT GROWTH
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duktgréssen. Die Produktgrdéssen wer-
den immer kleiner, wir sind im Jahr 2019
erstmals unter CHF 1 Mio. pro Produkt
im Schnitt gerutscht. Andererseits wird
die Automatisierung im Abschluss von
Standard-Produkten und die dazugeho-
rige Best-Execution sowie das Reporting
vollendet. Daher ist und war unser Fokus
seit jeher auf einer engen Kundenbezie-
hung. Nur wenn wir die Bedurfnisse und
das Setup unserer Kunden genau kennen,
konnen wir ihn optimal unterstiitzen. Wir
sehen dafiir kein Tool, sondern Handar-
beit. Asset und Wealth Manager brauchen
die besten Anlageideen und den besten
Service. Dafur steht CATFP seit 2008.

Neben dem Struki Business sind
Sie ja auch mit CAT Growth AG am
Start. Wie ist es dazu gekommen? Was
steckt dahinter?

Die Idee entstand durch die Kombination
aus der KMU- und der Finanz-Welt und
einem echten Bedarf auf beiden Seiten. Mit
Martin Ziehbrunner fanden wir einen lang-
jéhrigen, weltweit tatigen Unternehmer mit
einem starken Netzwerk bei kleinen und
mittleren Unternehmen. Viele Unterneh-
men konnen Wachstumsfinanzierungen
nicht Uber klassische Bankenldsungen
umsetzen, sie bendtigen neben Kapital auch
zusétzliches Know-How im Prozess. CAT
Growth hat heute ein Team von 16 Exper-
ten, welche die Firmen auch tber die Inves-
titionsdauer auf Level Verwaltungsrat mit
Fachwissen und Netzwerken unterstitzen.

Wer sind IThre typischen Kunden und
investieren sie in ein Projekt oder in
ein Portfolio?

CAT Growth bietet zum einen Direktinves-
titionen in verschiedenen Bereichen. Zum
anderen werden themenspezifische Invest-
ments lanciert, bei welchen ein diversifi-
ziertes Portfolio verwaltet wird. Kunden
sind ausschliesslich Vermdgensverwalter,
Banken und institutionelle Investoren.

Wie kann ein KMU von Ihren Dienst-

leistungen profitieren?
Unternehmen kénnen von der Finanzie-
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rungsberatung, iber Suchmandate von
Investoren bis hin zur Teilnahme in den
Plattform AMC’s vom breiten Netzwerk
der CAT Gruppe profitieren. CAT Growth
hilft bei der Erstellung von Businessplé-
nen, Durchfihrung der Due Diligence
bis hin zur Kapitalbeschaffung (Private
Equity/Private Debt). Zuséatzlich bringt
das Team von CAT Growth den KMUs
einen Mehrwert Uiber die verschiedensten
vorhandenen Kompetenzen ein.

Konnen Sie in ganz wenigen Sdtzen
beschreiben, wie ein Investment/
Deal ablduft?

Firmen werden uber ein definiertes Aus-
wahltool einer Erstpriifung unterzogen.
Erscheint eine Investition als passend, wer-
den in einem Standardprozess das Wachs-
tumspotential, das Management und die
Businesspléne gepriift und die Firma wird
mehrfach vor Ort besucht. Danach wird
eine Firmenbewertung erstellt, welche
dann Uber eine detaillierte Due Diligence,
einem Termsheet und einem gepriiften
Investmentreport bis hin zur Vertrags-
unterzeichnung gefuhrt wird. Wahrend
dem gesamten Investitionszeitraum wer-
den die Firmen laufend begleitet und tber
den Reporting-Prozess beobachtet. Fir die
Investoren herrscht somit hochste Trans-
parenz in allen Belangen.

Schlagzeilen haben Sie im letzten
Herbst mit den Elektro-LKWs der
Futuricum gemacht. Wie lief dieser
Deal ab und was war fiir die Inve-
storen drin?

Der Deal war Bestandteil der ersten
Plattform Note von CAT Growth im Jahr
2018. Das Unternehmen war schon ldnger
bekannt und CAT Growth beobachtete
die néchsten Schritte. Nach Lancierung
der ersten vier vollelektrischen Mullfahr-
zeuge und dem damit erfolgen Proof of
Concept grindete man die Designwerk
Products AG von welcher die CAT Growth
einen Anteil von 47.3% ibernahm. Mit die-
sem Kapital und einem gleichzeitig ausge-
arbeiteten Darlehen des Technologiefonds
Schweiz konnte die Firma aufgebaut wer-

den. Heute beschéftigt die Designwerk Pro-
ducts AG rund 70 Mitarbeiter und konnte
2019 den Umsatz ggt. 2018 auf CHF 13
Mio. verdoppeln. Fur 2020 erwarten wir
trotz Corona-Situation wiederum fast eine
Verdoppelung des Umsatzes. Investoren
profitieren neben dem fixen jéhrlichen
Coupon von 1.50% p.a. im CHF zusétzlich
an der Aufwertung des Zertifikats und
schliesslich profitieren sie voll am geplan-
ten Exit bis im Jahr 2025 auf dem Aktien-
teil. Wir erwarten eine IRR von weit tber
20% uber die Laufzeit von 5 Jahren.

Zum Abschluss, was wiinschen Sie
sich vom Markt der Strukturierten
Produkte fiir die Zukunft?

Weitere Innovationen und neue Tools von
den Marktteilnehmern. Gute Sekundar-
marktpreise von den Emittenten. Investo-
ren, welche mit dem Einsatz der Produkte
einen echten Mehrwert fiirs Portfolio
generieren und damit einzigartige Aus-
zahlungs- und Risikoprofile umsetzen. &

Giuliano Glocker,
CEO und Grunder CATFP

Martin A. Ziehbrunner,
CEO CAT Growth



